
 

論理的に買収候補先をスクリーニングする方法を身につける 

M&A 戦略から導く買収候補先スクリーニング入門 
～ 経験豊富な講師による実践的な解説 ～ 
 

■申込・参加要領  ： 当会ホームページからお申込みください。ＦＡＸ、または下記担当者宛 E-mail からもお申込み頂けます。 
後日（開催日１週間～１０日前までに）受講票・請求書をお送り致します。 

※よくあるご質問（ＦＡＱ）は当会 HP にてご確認いただけます。（[TOP]→[公開セミナー]→[よくあるご質問]） 
※お申し込み後のキャンセルはお受け致しかねますので、ご都合が悪くなった場合、代理出席をお願いします。 

■お申込・お問合わせ先： 企業研究会 セミナー事業グループ 担当／民秋  E-mail:tamiaki@bri.or.jp 
 TEL：03-5215-3514 FAX：03-5215-0951  〒102‐0083 東京都千代田区麹町 5-7-2 MFPR 麹町ビル  2Ｆ 

 

２０１９年 １１月２９日（金）１０：００～１３：００ 

企業研究会セミナールーム（東京：麹町） 

経営企画部門、経理部門などの関連部門において、 
M&A 戦略の実務を担当されている方 
 

ご参加頂きたい方 

早稲田大学商学部卒。Nanyang Executive MBA 在学中。マッキンゼー・アンド・カンパニ
ー、ジェネックスパートナーズ、ベイカレント・コンサルティング等を経て現職。グロービスの
MMP 講師も務める。M&A に関するコンサルティング、研修実績多数。 
 

MAVIS PARTNERS 株式会社 代表取締役社長 田中大貴 氏 

191750-0101（※）  M&A 戦略から導く買収候補先スクリーニング入門 

３５，２００円（本体価格 ３２，０００円） 

税込・資料代含 

３８，５００円（本体価格 ３５，０００円） 

■開催にあたって■ 
 

本セミナーでは、M&A に関する多くの経験、知見を有する講師が、M&A を実施する

にあってのロングリストの作成、スクリーニングの方法について、演習を交えて基礎から

解説いたします。経営企画部門などの関連部門、あるいは、M&A プロジェクトに参加さ

れることになったご担当者を対象が、実務で活かせる実践的知識を習得することを目

指します。 
 

 

１．イントロダクション 

（１）M&A リテラシーチェック 

（２）買収候補先の選定で陥りやすい罠 

 

２．M&A 概観 

（１）最近の M&A 動向 

（２）昨今、M&A が求められる理由 

（３）３工程に分かれ、連関する M&A プロセス 

 

３．ケース演習：買収候補先のスクリーニング 

Q.どの企業が、買収候補先としてふさわしいか？ 

Q.その選定根拠は何か？ 

 

４．買収候補先の要件定義 / スクリーニング方法 

（１）グループワーク①：戦略の方向性から導く買収目的 

（２）グループワーク②：買収候補先の要件からロングリストを作成する 

 

５．ポイントまとめ＆振り返り 

 

 

※最少催行人数に満たない場合、開催中止となる場合がございます。  

 


