
 

■申込・参加要領  ： 当会ホームページからお申込みください。ＦＡＸ、または下記担当者宛 E-mail からもお申込み頂けます。 
後日（開催日１週間～１０日前までに）受講票・請求書をお送り致します。 

※よくあるご質問（ＦＡＱ）は当会 HP にてご確認いただけます。（[TOP]→[公開セミナー]→[よくあるご質問]） 
※お申し込み後のキャンセルはお受け致しかねますので、ご都合が悪くなった場合、代理出席をお願いします。 

■お申込・お問合わせ先： 企業研究会 公開セミナー事業グループ 担当／民秋・川守田 E-mail:tamiaki@bri.or.jp 
 TEL：03-5215-3514 FAX：03-5215-0951  〒102‐0083 東京都千代田区麹町 5-7-2 麹町 M-SQUARE 2Ｆ 

 

 

インドネシア進出のためのM&A戦略と実務 
～インドネシア進出を成功させるための方法を企業ケースを交え紹介、 

また、PMIを成功するためのポイントについても解説 ～ 

 
 

２０１７年１１月２日（木）１３：００～１７：００ 

企業研究会セミナールーム（東京：麹町） 

ご参加頂きたい方 

中学校卒業後、少年自衛官として海上自衛隊入隊。早稲田大学商学部卒業後、東京コンサルティン
ググループ入社。入社後は、内部監査、社長補佐を経た後、インドネシア支社長を歴任。インドネシ
アクロスボーダーM&A、国際タックス・プランニングなどのプロジェクトに従事。行政書士試験合格、司
法試験予備試験短答式試験合格。 

東京コンサルティンググループ  徳田 忠彦 氏 

３４，５６０円（本体価格 ３２，０００円） 

税込・資料代含 

３７，８００円（本体価格 ３５，０００円） 

171852-0101  インドネシア進出のためのM&A戦略と実務 

１.インドネシア市場概観、ケース紹介 

（１）インドネシアの経済情勢 

（２）インドネシアの政治情勢 

（３）各産業の状況概観 

（４）企業ケース紹介 

２.進出戦略の検討 

（１）外資規制：外為法、ネガティブリスト、ノミニー利用、資本金規制 

（２）税制：インドネシア税制概観、タックス・プランニング、移転価格税制、 

PE 課税 

（３）設立：駐在員事務所、現地法人、JO(Joint Operation) 

（４）買収：検討すべき事項、各プロセスでのポイント、ケース紹介 

（５）事業譲渡：各プロセスの検討と必要事項、ケース紹介 

３.PMI(Post Merger Integration) 

（１）PMI とは 

（２）PMI を成功させるために重要なポイント：事業計画策定、JV との協力、 

マーケティング（ケース紹介）、人事・労務、採用戦略、内部統制など             

 

※最少催行人数に満たない場合、開催中止となる場合がございます。  

 
【開催にあたって】 

 

インドネシアでは年々ますます外資規制が厳しくなっており、日系企業の参入障壁は高ま
っております。他方で、東南アジア一の人口規模、高い経済成長率を誇っており、マーケッ
トとしての魅力は依然として高いと言えます。 
本セミナーでは、通常の設立スキームに代わって活発化してきているM&Aについて解説

し、併せて PMI(Post Merger Integration)を成功させるために重要なポイントについても解説
していきます。 経営企画、経理・財務部門、人事部門、海外事業部門などのご担当者 

mailto:tamiaki@bri.or.jp

